Oferta specjalna
dedykowana klientom
Empire Pharma Sp. z 0. o.

Szkolenie otwarte:

SEKRETY SKUTECZNEJ SPRZEDAZY
W SALONIE BEAUTY & SPA

Szkolenie dedykowane jest dla salondw beauty, ktore chcg sprostac wyzwaniom,
stawianym przez coraz trudniejszy i konkurencyjny rynek oraz pozyskac¢ nowych
klientdw, poznajgc skuteczne metody sprzedazy i obstugi klienta.

Gdzie:

Y Y 90 Y

22 Listopada 24 Listopada 29 Listopada 1 Grudnia
Krakow Warszawa Wroctaw Poznan



Co da Ci udziat w szkoleniu

Polubisz sprzedaz, Dowiesz sie jak Poznasz niezawodny Zwiekszysz swoja
odblokujesz sie sprawnie reagowac schemat rozmowy wewnetrzng motywacje,
i natychmiast na obiekcje klientek sprzedazowej, ktory wzmocnisz poczucie
zwiekszysz swoja podczas konsultacji pozwoli Ci uzyskac wiasnej wartosci
produktywnosé sprzedazowej znaczng przewage i poprawisz
nad konkurencjg skutecznosc sprzedazy

Program warsztatow

MODUL |
Emocje i blokady w sprzedazy:

¢ Trening mentalny: metody opanowania leku przed
oferowaniem produktéw i ustug, zwalczanie obaw przed
poniesiong porazkg oraz pokonywanie strachu przed
o$mieszeniem w oczach klientki.

e Trudna klientka w salonie: charakterystyka poszczegd6lnych
zachowan oraz niezawodne metody obstugi odmiennych typéw
osobowosci klientek.

¢ Recepta na udang relacje: co musimy wiedzie¢ i jak
postepowac, zeby wyksztatci¢ odpowiedni model lojalnosci
wobec klientki tak, aby byta przywigzana do naszego salonu oraz
preznie go rekomendowata.

MODUL 1l
Zaufanie i wizerunek eksperta:
¢ Pogtebiona analiza potrzeb - opracowanie efektywnego

schematu rozmowy, ktéra powinna odbyc¢ sie przed konsultacjg,
zeby podkresli¢ wyjatkowos¢ klientki oraz nasz profesjonalizm.




Zaawansowana konsultacja - stworzenie kluczowych pytan,
ktére pomogga Ci przeprowadzi¢ skuteczng konsultacje.

~Zwroty zakazane” - eliminacja podstawowych btedow,
stosowanych w prezentacji, ktére powodujg, ze klientka odmawia
zakupu, gdyz czuje ze stosujemy wobec niej techniki
sprzedazowe.

Prezentacja ,,Jezykiem Korzysci” - wdrozenie podstawowej
metody prezentacji oferty, ktéra z powodzeniem zwieksza szanse
sprzedazowa.

~Argumentacja i wywotany skutek” - nabycie rzetelnej wiedzy
oraz faktycznych i praktycznych umiejetnosci , btyskawicznej”
sprzedazy.

MODUL Il
Obiekcje, zastrzezenia i zakonczenie wizyty:

Odmowa na zakup - nauczysz sie jak odpowiadac¢ na najczestsze
obiekcje klientek, aby z sukcesem sfinalizowac sprzedaz.

.Na razie dziekuje”, ,Musze sie zastanowic”, , Mam jeszcze swoj
krem” - wystarczy jedno zte zdanie i klientka zniecheci sie do nas
raz na zawsze. Zapoznasz sie z odpowiednig reakcja, ktora
wptynie pozytywnie na decyzje zakupowa.

Finalizacja sprzedazy - 98% kosmetologow nie wie o jej
istnieniu. Dowiesz sie, co sprawia, ze nieSwiadomie odsytasz
swoje klientki do konkurencji.

Jak finalizowac sprzedaz?- poznasz rzetelna
i niezawodna metode proponowania pakietow zabiegowych.

Oferta szyta na miare”- nauczysz sie sprawdzonego sposobu
sprzedazy duzych pakietéw promocyjnych i serii produktéw do
pielegnacji domowe;.



Aspekty organizacyjne

Czas trwania:
7h szkolenia - 10:00-17:00

Terminy:

22 Listopada Krakow - mozliwosc zgtoszen do 6 Listopada

24 Listopada Warszawa - mozliwosc zgtoszen do 8 Listopada
29 Listopada Wroctaw - mozliwosc¢ zgtoszen do 13 Listopada
1 Grudnia Poznan - mozliwos¢ zgtoszen do 15 Listopada

Wartosc szkolenia:
E@ 482zt netto + 23% VAT - cena wytacznie dla klientow
Empire Pharma Sp. z o.0.

Cena zawiera
ir% Catodniowe szkolenie prowadzone metodg warsztatow
L (z ¢wiczeniami)
Pakiet obszernych materiatow szkoleniowych
Przerwa kawowa (lunch we wtasnym zakresie)
Certyfikat
Pomoc i doradztwo po szkoleniu

8 REZERWUJ MIEJSCE

Osoby zainteresowane udziatem, prosimy o pobranie
ponizszego formularza, wydrukowanie oraz przestanie
podpisanej kopii wraz z pieczatka firmowg na adres e-mail:

szkolenia@justynasekowska.pl

¥

Pobierz plik PDF

Liczba miejsc ograniczona do 15 oséb na grupe


mailto:szkolenia@justynasekowska.pl
https://justynasekowska.pl/pdf/Formularz%20zg%C5%82oszeniowy%20i%20regulamin%20udzia%C5%82u.pdf

Trener prowadzgcy:

Justyna Sekowska

Ekspert i trener sprzedazy w szeroko pojetej branzy beauty.

Od 13 lat specjalizuje sie w rozwoju oraz zarzadzaniu zespotéw
sprzedazowych. Wspétpracuje zarédwno z matymi, butikowymi
salonami, jak i liderami branzy obecnymi na Polskim rynku.
Podczas swojej kariery zawodowej rozwineta i wprowadzita na
rynek cztery marki kosmetyczne. Ostatnie lata zwigzana byta

z firmg L'Oréal Polska, dla ktérej przyczynita sie do silnego
rozwoju salonéw Beauty&Spa. W pracy z ludzmi uczy zarzadzac
zespotem oraz rozwija¢ naturalne talenty. Zwieksza efektywnos$¢
zespotu, taczac wiedze pracownikéw salonu, z technikami
sprzedazy dedykowanymi dla branzy. Motywuije i determinuje do

aktywnego dziatania. Autorka szkolenia ,5 sekretéw sprzedazy w SALONIE BEAUTY” ktére skutecznie
wplywa na efektywnos¢ zespotu, wzrost dochodu, a przede wszystkim budowanie relacji.
Prelegentka na wielu konferencjach oraz autorka publikacji w prasie branzowe;j.

~Pani justyna jest znakomitym trenerem, mocno
zakorzenionym w tematyce sprzedazy. Emanuje
niesamowitq energiq, optymizmem, a przede
wszystkim pasjq. Zrealizowane przez niq
szkolenia sktadaty sie z szeregu praktycznych
cwiczer, ktore cechowaly sig wysokim poziomem
merytorycznym, jak réwniez aktywizujgcq formg.
Rzetelne, ciekawe materialy oraz profesjonalizm
prowadzqcej zastugujq na wysokq ocene. Nigdy
nie bylam tak konsekwentna w dziafaniu, jok
teraz. Z calym przekonaniem polecam szkolenia
Pani Justyny”

Anna Biafecka
ANLAYA MEDICAL CLINIC & SPA

Rekomendacje

Jestem pod ogromnym wraZeniem szkolenia
sprzedazowego przeprowadzonego przez Justyne
Sekowskgq. To konkretna dawka wiedzy oraz
motywagji niezbednej do dalszego rozwoju mojej
kliniki. Udziat w szkoleniu pozwolit mi dostrzec
popefniane dotychczas bledy oraz wdrozyc
konkretne techniki radzenia sobie z nimi.
Polecam szkolenie wszystkim osobom, ktére chcq
podnies¢ swoje kwalifikacfe, ale przede wszystkim
czerpac rados¢ ze swojej pracy i pomocy klientom
w osiggnieciu ich osobistych celow”

dr n. med. Pawef Rujna
KLINIKA MURANO

.Chciatam serdecznie podziekowac za realizacje
wspanialego szkolenia dla zespotu Sharley.
Prowadzgca Pani Justyna Sekowska posiada
szerokq i ugruntowanq wiedze w zakresie
sprzedazy, ktorq przekazuje w sposob bardzo
przystepny i zrozumialy. Jest profesjonalna,
usmiechnieta, Zywiotowa i zaangazowana w
prowadzenie zajec. Na biezgco wyjasnia
problemy nurtujqce uczestnikéw, a przede
wszystkim dostarcza duzq ilos¢ materiatéw i
cwiczen. Od razu zauwazytam pozytywne zmiany
w standardzie pracy mojego zespolu”

Magdalena Bogulak
Sharley Medical Clinic & Day SPA

r@ justyna sekowska trener beauty

11t

Grupa Facebook - Piekne w biznesie - szkolenia

biznesowe dla branzy BEAUTY & SPA

Justyna Sekowska - szkolenia sprzedazowe
dla branzy Beauty & Spa (é

www.justynasekowska.pl



https://www.instagram.com/justyna_sekowska_trener_beauty/
https://www.facebook.com/Justyna-S%C4%99kowska-szkolenia-sprzeda%C5%BCowe-dla-bran%C5%BCy-BeautySpa-329765461012058
https://www.facebook.com/Justyna-S%C4%99kowska-szkolenia-sprzeda%C5%BCowe-dla-bran%C5%BCy-BeautySpa-329765461012058
https://www.facebook.com/groups/829367820903841
http://www.justynasekowska.pl/
https://www.instagram.com/justyna_sekowska_trener_beauty/
https://www.facebook.com/Justyna-S%C4%99kowska-szkolenia-sprzeda%C5%BCowe-dla-bran%C5%BCy-BeautySpa-329765461012058
https://www.facebook.com/groups/829367820903841
http://www.justynasekowska.pl/



